
offre d'Alternance

Nous avons éveillé votre curiosité… alors voici encore plus
d’éléments pour vous donner envie de nous rejoindre :

Nous recrutons un(e) alternant(e) assistant(e) Grands Comptes.
Vous serez accompagné(e) par Pauline, Compte-clés; et intégré(e)

à l'équipe commerce pour découvrir la vie d'entreprise et vos
missions. 

Environnement 
de travail

📍  Bureaux situés à St-Malo proche
de la mer et des commerces.

Possibilité de travail hybride
entre notre siège à St-Malo et
notre espace de coworking
Rennais.

Pour postuler
recrutement@lebriochin.com

L’équipe RH examinera toutes le
candidatures, si votre profil est
retenu : 
• Vous aurez un 1er appel avec
Mathilde, assistante RH afin
d’échanger sur vos attentes ainsi
que l’entreprise.
• Puis, vous aurez un 2nd échange
avec votre futur tuteur, ainsi que
Pauline du service RH.

Vos missions

Votre profil
Etudiant en dernière année d’Ecole de commerce ou équivalent
(BAC+4,+5), 
Vous recherchez une alternance de 1 an à partir de Septembre 2025. 
Vous justifiez d’une première expérience au sein d’un service
commercial dans un univers de produits de grande consommation
GSA. Une expérience terrain est un plus. 
Vous êtes curieux et avez envie d’apprendre. Vous êtes force de
proposition, orienté client, autonome et particulièrement à l’aise
avec les chiffres. 
Vous faites preuve de qualités d'analyse et de synthèse, vous êtes
rigoureux et réactif. 
Vous maitrisé le pack office et notamment Excel. Vous avez l’esprit
d’équipe et un bon sens relationnel, alors rejoignez-nous !

Assistant Grands comptes
(H/F)

Promotion - Recommandation des prévisions sur la promotion - Suivi
des engagements et commandes - Suivi des budgets - Analyse des
performances promos - Veille concurrentielle - Aide à la création et à
l’optimisation des outils de suivi
Supports force de vente - Réalisation d’outils d’aide à la revente
promotion pour la force de vente
Prospection - Participer au développement du e-commerce / quick
commerce / drive Analyses et suivi des indicateurs de performances -
Suivi et analyse mensuelle du CA - Suivi et analyse du R/O par
enseigne et marque - Elaboration de recommandations - Aide à la
préparation des RDV clients et reporting interne.

LE PLUS : Il s'agit d'un poste transversal entre le marketing, le commerce
et la force de vente terrain. Il vous apportera une polyvalence dans votre
expérience.
!

Rémunération
Remise sur les produits Briochin
Titres restaurant 
Abondement


